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ESTAGIARIOS

IFEREN

UE FAZENM A

FUNCIONARIOS QUEAINDA
NEM SE FORMARAM PODEM,

SIM, TRANSFORMAR A

T ECNOLOGIA E AGESTAO
DOS NEGOLlOS — EEM
POUQUISSIMO TEMPO

POR RAFAEL FARIAS TEIXEIRA FOTO EDSON RUIZ

Tecnolo gz para pzmtegm“@? bichos
eC o

Gustavo Freire Souza, 23 anos
Curso: Biologia na Universidade Catdlica de Salvador (UCSal)
Cidacde: Salvador, BA

O ¢ue fez: Umnovo método para monitorar fauna e flora aquaticas

‘ ‘ Sou apaixonado por ambientes marinhos. Por meio de professores, fiquei
sabendo que a Lacerta Ambiental precisava de um estagidrio para um projeto de
monitoramento de fauna e flora aqudticas do terminal portudrio de Cotegipe. Fiquei
empolgado. Até entdo, o trabalho era feito por um sistema de chips, que nfio permitia
acompanhar todos os animais. Descobri uma técnica americana com um polimero
fluorescente para marcar peixes pequenos. Adaptamos e desenvolvemos esse
processo. A injecdo ocorre abaixo da pele do animal, ndo provoca nenhummalea
tinta s6 é visfvel com luz ultravioleta. O acompanhamento em Cotegipe melhorou e os
custos diminuiram. A Lacerta gastava R$ 12 com cada chip inserido. Hoje arca apenas
com R$ 0,30 por injecdo com nossas seringas multicoloridas. Um kit com o polimero
pode durar até trés meses e ja estd sendo utilizado em outros projetos. Agora formado,
coordeno um projeto similar em uma drea de minerac&o no interior baiano.”
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“Como firmamos
uma parceriacom
auniversidade,
desenvolvemos um
programade estagio
quetemdado
otimosresultados
paraaempresa”
Henrique Browne, 28 ANOS,
SOCIO-PROPRIETARIO

DA LACERTA AMBIENTAL



LACERTA
AMBIENTAL

O QUE FAZ

Consultoria e

assessoria ambiental
FUNCIONARIOS 15
FATURAMENTO ANUAL
R$ 603 mil
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Um sistemc

C J : mwm-mm-—msw premet oo iy ™
| de telefonia - tps
» & ﬁ'.u*_d" A I
mais barato e T it Loy
Fernando Lujan, 28 anos
Curso: Ciénciada
Computacéo na PUC oy | e
de S&o Paulo = R :;;:
Cidacle: Sio Paulo, SP e R o
O que fez: Umanova L o " 2
central telefonica

Durante o meu

‘ ‘estégio de dois anos
no Nucleo Brasileiro de
Estagios (Nube), entre
2004 e 2006, me deram
C, total abertura. Afinal,

: a propria missio deles
¢ ajudar estudantes a
trabalhar nas empresas. O
Nube funciona como um
call center, encaminhando
estagidrios para
entrevistas. Havia planos
de abrir filiais no Rio de
Janeiro, mas a instalacéo
de um sistema telefénico
ndo sairia por menos
de R$ 1 milh&o. Como
ajudei um professor na
montagem de um projeto
parecido na Petrobras,

pedi para meu supervisor, | NUBE
o Carlos, comprar alguns ; "0 QUE FAZ
livros sobre 0 assunto Acompa HArnento te estagios

O e disse que poderia FATm%Rg}gxsns::
desenvolver um novo RS 14 milhdes
sistema. Agora, o Nube

economiza uma média
de R 100 mil por més
com telefonia. O Carlos
ficou tdo entusiasmado
que hoje somos sécios
na Total IP, que vende e
instala a minha criagdo.”

“Nos percebemos que a ideia dele era maior do
que aquilo tudo. Seria possivel vender o sistema
paraoutras empresas. Viramos socios”

CaRrLos HENRIQUE MENCACI, 47 ANOS, PRESIDENTE DO NUBE E SOCI0 DA TOTAL 1P

pASSOS Antes de contratar um estagidrio, fique atento
8 1
PARA UM a legislag&o. A carga hordria méxima é de

seis horas diérias e, depois de 12 meses, todo

pROGRAMA estagidrio tem direito a 30 dias de férias. A remuneracao,
DE ESTAGIO o auxilio-transporte e o seguro de acidentes pessoais sdo

LOl'ﬂpUlSOl]OS exceto nos casos de OSL(\"'IO obri !.chtOlIOS

FUNCIONAR O perfodo méximo de contrato é de dois anos,
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ARMTEC

0 QUE FAZ Empresade A empresa
robdtica

ggmcxomékxégg%u o mudOll
o de cara

Luiz Felipe Vecchio, 22 anos

Curso: Publicidadena
Universidade de Fortaleza
Cidade: Fortaleza, CE

O que fez: Divulgacdo mais
criativa e barata

‘ ‘ Quando eu comecei na
Armtec, identifiquei que
eles precisavam renovar

aimagem. Mudei o
layout do catédlogo e
aperfeicoei o press-

kit. Em vez da grande
pasta cheia de papéis
que acabavam sendo
jogados fora, inventei
uma embalagem mais
criativa em que todo
material vinha em

DVD ou CD-ROM. Os
gastos de R§ 10 mil com
o material cairam em
30%. Também ajudei na
divulgacdo de uma das
invencdes da empresa,
o Robémulata, espécie
de avatar eletrénico que
pode ser controlado a
distancia e recepciona
pessoas em eventos
com mecanismos de
video e dudio. Produzi
pequenas réplicas de
papel do robd para
serem distribuidas em

“Ele mudou a forma de comunicacio visual eventos no exterior.
da empresa. Envolveu-se com a areade Apesar de ser um
inovacao e desenvolveu em um ano o que estagiario, a empresa
poucos estudantes conseguiram?” acredita nos meus
AnT6N10 ROBERTO LINS DE VIACEDO, 29 ANOS, DIRETOR-EXECUTIVO DA ARMTEC projetos.”

A selecdo pode ficar mais simples

se feita pelo préprio setor de recursos

humanos — e ndo por uma empresa
terceirizada. O contato com universidades pode
ser realizado diretamente com o nucleo de
estdgios de cada uma delas, facilitando parcerias
e agilizando a firmacao do contrato.

E necessério, por lei, um supervisor — que
pode coordenar no maximo 12 estagiarios. “Ele
deve dar toda a orientac@o e fazer as avaliaces
do trabalho do estagidrio”, afirma Christina de Paula Leite,
coordenadora da Cecop (Coordenadoria de Estagios
e Colocacao Profissional) da Fundacio Getulio Vargas
de Sdo Paulo. “O estégio s6 dd certo com planejamento.”
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Joaquim Venceslau, 26 anos
Curso: Engenharia

Elétrica na Universidade
Cruzeiro do Sul

Cidade: Sdo Paulo, SP

icla

jue fez: Um circuito que
evita danos a aparelhos
de alta poténcia

Entrei na Citta
E ‘ Eletronica para
desenvolver um projeto
especifico: criar um
circuito eletronico para
proteger transistores
de poténcia utilizados
em colunas inversoras
monofdsicas e trifdsicas.
Empresas que lidam
com eletricidade
ou usam aparelhos
potentes, chamados
retificadores, precisam
de um mecanismo que
desligue os equipamentos
no caso de um evento
inesperado. Para quem
faz engenharia, é um
trabalho fantéstico.
O produto vai ser
comercializado a partir do
segundo semestre de 2010
e custard 30% a menos
do que similares. Além
de toda a infraestrutura,
as respostas dos meus
coordenadores foram
répidas e eficientes. Se
eles ndo tivessem sido tdo
solicitos, ndo teria como
acabar tudo em apenas
seis meses.”

ITTA ELETRONICA
QUE FAZ Desenvolvimento
de solucdes tecnolégicas

.| FUNCIONARIOS 8
FATURAMENTO ANUAL
R$1milhdo

“Pelo tempo que tinhamos, precisivamos
de alguem comuma base boa. Ele
conseguiu desenvolver um produto
complexo em curto espaco de tempo” ’

RoBERTO CURTIS, 47 ANOS, GERENTE TECNICO COMERCIAL DA CITTA ELETRONICA
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